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ADLER-Werk Lackfabrik | Klaus Knoll |
Leitung Geschdftsbereich Mobellacke
und Fensterbeschichtungen

//ADLER |

In unseren Adern Mieft Farbe.

Als Osterreichs fiihrender Hersteller von Lacken, Farben und Holzschutz-
mitteln niitzen wir die BWS seit Jahren als Plattform zum qualifizierten
Informations- und Erfahrungsaustausch. Langjahrige und zukiinftige
Kunden aus dem Tischlerhandwerk und der Mébel- und Fensterindustrie
bekommen die einmalige Gelegenheit, sich innerhalb von vier Tagen
einen umfassenden Uberblick iiber unsere Kompetenz und unsere
Produktinnovationen zu verschaffen. Natiirlich legen wir auch besonders
grofRen Wert auf das personliche Gesprdch mit unseren Kunden.

Berner GmbH | Mag. René Rieder |
Geschdftsbereichsleiter Bau

EXPERTEN AUS
LEIDENBCHAFT

Die BWS ist fiir Berner der optimale Start in ein neues Geschéftsjahr. Als
Spezialist fiir Befestigungstechnik sehen wir in der BWS eine einzigartige
Gelegenheit, unseren Kunden und Geschéftspartnern das umfassende
Produktsortiment sowie die Neuheiten und Innovationen am Markt vorzu-
stellen. Gerade deswegen freuen sich unsere Kunden, trotz der intensiven
Betreuung das ganze Jahr liber, immer auf einen Besuch an unserem Mes-
sestand. Dabei steht neben der Teilnahme an den interaktiven Produkt-
prasentationen auch der personliche Meinungs- und Erfahrungsaustausch
im Mittelpunkt. Dieser ermdglicht uns, auf die Wiinsche und Bediirfnisse
unserer Kunden in weiterer Folge noch besser einzugehen.

Julius Blum GmbH | Michael Lang |
Marktverantwortlicher Osterreich
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Pesdecting motion

Wir sehen die BWS als wichtige Kommunikationsplattform, um mit unse-
ren Kunden aus Handwerk und Beschlagsfachhandel in Dialog zu treten.
Dabei schatzen wir die auRergewdhnliche Mdglichkeit, unsere Produkte
und Dienstleistungen im Zwei-Jahres-Rhythmus und in diesem Umfang
prasentieren zu konnen. Viele interessante Anwendungen, Ideen zur
Differenzierung, neue Funktionen - allem voran kdnnen aber ,Emotio-
nen” auf der BWS erlebt werden. Wir freuen uns bereits heute auf einen
regen Erfahrungsaustausch und interessante Gesprache in Salzburg!

Ausstellerstatements

CAD+T Consulting GmbH |
Ing. Anton Schwarz | Geschiftsfiihrer

CAD.T
Flir uns als Anbieter von Softwareldsungen fiir Tischler, Mobelindustrie
und Mgbelhandel ist die BWS eine einzigartige Plattform, um unsere
Zielgruppen anzusprechen. Die BWS bietet das richtige Umfeld fiir
Produktvorfiihrungen und schafft unseren Kunden die Moglichkeit,
Softwareldsungen kennen zu lernen und zu testen. Hier wird Interesse

an unseren Produkten generiert und neue Kunden werden gewonnen.
Deshalb ist die Fachmesse BWS ein Fixtermin fiir uns als Aussteller!

ELMAG Entwicklungs- und Handels GmbH |
Lorenz Einfinger | Geschdftsfiihrung
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ELMAG ist seit Firmengriindung vor 26 Jahren ununterbrochen Aus-
steller auf der BWS! Produktinnovationen und Neuheiten kénnen wir
so unseren Kunden - Handlern (und auch Anwendern aus Gewerbe,
Handwerk und Industrie sowie HTLs, WIFI, BFI usw.) -,greifbar” naher
bringen. Neukundengewinnung und Kontaktvertiefung mit bestehenden
Stammkunden haben fiir uns Prioritat. Deshalb ist auch unser Messestand
bewusst etwas iiberbesetzt: Es sind alle Produktmanager und wichtigsten
Telefonberater(innen) am Stand, um die Kunden personlich kennen zu
lernen bzw. bestehende Kontakte zu festigen! Die BWS ist fiir ELMAG also
der wichtigste Messe-Pflichttermin, wir freuen uns jetzt schon darauf!

FEIN Elektrowerkzeuge Ges.m.b.H |
Thomas Exenberger | Geschiftsfiihrer

Flir FEIN, als Hersteller professioneller Elektrowerkzeuge fiir Industrie
und Gewerbe, bietet die BWS eine optimale Prasentationsplattform, um
unsere Zielgruppen anzusprechen. In den letzten Jahren hat die Messe
stets an Bedeutung im Bereich Holzhandwerk gewonnen. Fachbesuchern
wird die Moglichkeit geboten, unsere Elektrowerkzeuge im praxisnahen
Einsatz selbst zu erleben. Wir freuen uns auf eine intensive und offene
Kommunikation mit den Anwendern.

Hiifele Austria GmbH | Michael Winkler |
Geschiiftsleitung

HAFELE

Seit vielen Jahren nutzen wir als universeller Dienstleister in Sachen Be-
schlagtechnik und elektronische SchlieRsysteme die BWS als Markt- und
Kommunikationsplatz in der Branche. Im Vordergrund stehen fiir Hafele
die Prasentation der neuesten Produkte und die gute Kommunikations-
moglichkeit mit den Besuchern und Geschéftspartnern.



Vinzenz Harrer GmbH | Martin Obermayr |
Vertriebsleiter

4

Als fiihrender Spezialist fiir Losungen im Holzbau ist die Prasenz auf der
fithrenden Fachmesse der Holzbranche und des Eisenwarenhandels fiir
uns ein Pflichttermin. Der persdnliche Kontakt zu Kunden, Interessenten
und allgemein zur Branche hat sich als ideale Plattform etabliert, um
unser umfangreiches Leistungsangebot zu prasentieren. Die diesjahrige
Messe ist fiir uns wichtig, um unsere Innovationen zu zeigen - vor allem
im Bereich Verbindungsmittel und Fassadentechnik.

Homag Austria GmbH | Hubert Hargaf3ner |
Geschidiftsfiihrer

HOMAG

s \\ AUSTRIA

Die BWS ist als Gsterreichischer Branchentreff der Tischler und Mobel-
bauer die wichtigste Veranstaltung im Jahr 2011. Fiir uns als weltweit
agierendes Unternehmen ist die lokale Prasenz und der damit verbunde-
ne direkte Kontakt mit dem Kunden essentiell. Fiir Besucher ist die BWS
eine kostengiinstige Moglichkeit, sich {iber Neuigkeiten zu informieren.
Dies ist aufgrund des interessanten Branchenmix und der Teilnahme der
jeweils wichtigsten Unternehmen gewahrleistet.

Leitz GmbH & Co.KG | Mag. Giinther Kamml |
Geschiiftsfiihrer
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Wi forenen die Zoliri

Die osterreichischen Holzbe- und -verarbeitungsbetriebe haben grolRe
Bedeutung innerhalb und aulRerhalb unseres Landes. Dabei haben gera-
de die kleinen und mittelgroRen Betriebe in der letzten Zeit bewiesen,
dass sie trotz eines wirtschaftlich schwierigen Umfeldes erfolgreich sein
konnen. Die BWS ist gerade fiir diese Betriebe eine duRerst wichtige
Informationsplattform und die bedeutendste Messe im Alpen-Donau-
Raum. Fiir die fithrenden dsterreichischen Anbieter von Holzbe- und
-verarbeitungswerkzeugen ist die BWS 2011 wieder ein Muss.

P

RIAL Werkzeuggrosshandels GmbH |
Arnold Altenmiiller | Geschdftsfiihrer

RIAL

Als Partner fiir den Eisenwaren- und Werkzeugfachhandel bietet uns
die BWS die Moglichkeit, unseren Kunden in angenehmer Atmosphare
unser Sortiment, unsere Neuheiten und Serviceleistungen vorstellen zu
konnen. Ein zusdtzlicher Nutzen ist der Kontakt zum Anwender in der
Holzbranche. Die BWS ist fiir RIAL ein fixer Bestandteil im Werbe- und
Ausstellungskonzept.

Schachermayer-Grof3handelsgesellschaft
m.b.H. | Mag. Gerd Schachermayer |
Geschdiftsfiihrer

SO@

Die BWS in Salzburg war fiir unser Unternehmen in allen Veranstaltungs-
jahren schon immer die traditionelle Leitmesse. Ich stelle auch immer
wieder fest, dass sich schon lange vor dem Start der Messe die gadngige
Schlussformel eines Gespraches auf ein: ,Wir treffen uns ja im Rahmen
der BWS”, dndert. Das zeigt die Wertschdtzung, die diese Handwerks-
messe in den Branchen genieR3t. Der internationale Aspekt kommt hinzu.
Die BWS verzeichnet starke Zuliufe aus den Nachbarlandern Osterreichs.
Auch Schachermayer betrachtet Osterreich und die umliegenden Lander
als seinen Heimmarkt, womit die Messe fiir uns zum Messetreffpunkt
mit unseren Partnern avanciert. Im Jahr 2011 wird dieser internationale
Messeplatz auch innovative Signale fiir den Aufschwung setzen und es
ist uns einmal mehr wichtig, uns in diesem Umfeld als leistungsfahiger
Dienstleister zu prasentieren.

Schachermayer-Grof3handelsgesellschaft m.b.H.
| Mag. Karl Hofmann | Prokurist und Leiter
des Maschinen- und Werkzeugbereiches

SO@

schachermayer

Die BWS kommt 2011 zum richtigen Zeitpunkt fiir Aussteller und deren
Zielgruppen, was den Stellenwert der Messe nochmals steigern wird.

Sie setzt wichtige Impulse und niitzt den Aufschwung durch effizien-

te Innovationen. Die dafiir erforderlichen Informationen bekommen
Handwerker und Professionisten im Rahmen der BWS. So mutiert die
Handwerksmesse zum signifikanten Branchenbarometer. Hier werden
Trends gesetzt, Innovationen prdsentiert, Ideen geboren und aufschluss-
reiche Vergleichsmoglichkeiten in kompakter Form geboten. Damit wird
die Basis fiir kiinftige Erfolge gelegt.

Wiirth Handelsges.m.b.H. | Wolfgang Glos! |
Geschdiftsfiihrer division wood

Die Aussteller der BWS beschéftigen sich zunehmend mit umfassenden
Themen der Wohnraumgestaltung sowie der Energieeffizienz bei der
Errichtung von Gebauden. Die holzverarbeitenden Handwerksbetriebe
sind deshalb gefordert, ihre Mitarbeiter umfassender auszubilden und zu
schulen. Wiirth bietet aus diesem Grund umfassende fachliche Schulun-
gen fiir seine Kunden und deren Mitarbeiter an. Eine weitere wichtige
Herausforderung fiir die Handwerksbetriebe ist auch die Fragestellung:
Wie kann eine deutliche Produktivitdtssteigerung, umgelegt auf den ein-
zelnen Mitarbeiter im Betrieb erzielt werden? So gewinnt das Angebot
an Losungen, Systemen und Netzwerken, die zur Produktivitdtssteige-
rung beitragen, zunehmend an Bedeutung. Die BWS ist eine sehr gute
Plattform, um Handwerksbetrieben Lésungen der Zukunft zu zeigen.




Um im Wettbewerb bestehen zu konnen, miissen Kundenbeziehungen laufend gepflegt und neue Absatzmog-
lichkeiten erschlossen werden. Bei der BWS kdnnen Sie ein breites Kundenspektrum ansprechen, Produktvor-
ziige vor Ort prasentieren und konkrete Gesprache tiber Einkaufs- und Lieferkonditionen mit bestehenden
oder potentiellen Auftraggebern fiihren. Die hohe Effektivitat in der Kundenansprache, die optimale Atmo-
sphdre fiir Ordergesprache und die unmittelbare Verkaufsmoglichkeit sind fiir Anbieter von besonders groRem
Interesse. Vertiefen Sie Geschaftsheziehungen, gewinnen Sie neue Kunden, tauschen Sie sich mit Branchen-
kollegen aus und kommunizieren Sie mit wichtigen Medien und Verbanden: Bei der BWS ist alles mdglich!

BWS 2011. DIE FACHBEREICHE.

I Maschinen-, Hand- & Elektrowerkzeuge

Die Investition in hochwertige Werkzeuge und Ma-
schinen zur Optimierung taglicher Arbeitsprozesse
fordert nicht nur bestmdgliche, persénliche Bera-
tung, sondern auch eine anschauliche Prasentation
der Produkte. Kein Wunder, dass Entscheidungstrager
die BWS gerne fiir ihre Investitionsplanung nutzen.
Prasentieren Sie Ihre Innovationen live, {iberzeugen
Sie die Fachbesucher und steigern Sie Ihren Ge-
schéftserfolg.

I Energie-, Entsorgungs- & Umwelttechnik
Aufgrund der seit Jahren steigenden Energiepreise
ist Klimaschutz zu einem bedeutenden Kosten-,
Image- und Wettbewerbsfaktor geworden. Daher
liegt ein grofder Fokus auf Wirtschaftlichkeit durch
Ressourcenschonung in der Verarbeitung und Fer-
tigung. Steigern Sie Ihr Unternehmensimage und
demonstrieren Sie, wie mit hochster Wertschopfung
eine bessere Ausheute und maximale Abfallreduktion
erzielt, zugleich Betriebskosten reduziert und die
Produktivitat gesteigert werden kdnnen.

I Schloss-, SchlieR- & Beschlagstechnik /
Eisenwaren / Befestigungstechnik

Aktuelle Marktentwicklungen fordern intelligente
Produkte, die Stabilitdt, groRtmdgliche Sicherheit,
Funktionalitat und maximalen Komfort garantieren.
Starken Sie Ihre Marktposition und zeigen Sie Ihr Re-
pertoire an innovativer Beschlags- und Befestigungs-
technik, hochwertigen Eisenwaren und DIY-Bedarf.

I Holzmaterialien & Werkstoffe

Egal, ob fiir den AuRen- oder Innenausbau, der
natiirliche Rohstoff Holz rangiert auf der Liste der
Werkstoffe ganz oben und wird mit der Nachhaltig-
keitsdiskussion zunehmend wichtiger. Beraten Sie
Architekten, Planer, Objekteure, Tischler und Zim-
merer in Bezug auf innovative Fertig- und Halbfer-
tigprodukte und Moglichkeiten im konstruktiven
Holzbau.

1 Oberflachentechnik

Der Markt verlangt funktionelle, dekorative Ober-
flachen, die auf aktuelle Trends und individuelle
Kundenwiinsche abgestimmt sind. Machen Sie eine
breitgefdacherte Zielgruppe auf Ihr Angebot aufmerk-
sam und loten Sie neue Trends und Marktnischen aus.

1 EDV-Branchenlosungen

Gefragt sind benutzerfreundliche Konzepte, die

sich problemlos in vorhandene Softwarestrukturen
einfiigen, modular erweiterbar sind, Schnittstellen
zu anderen Maschinen bieten, die Produktivitat
steigern und Kosten senken. Stellen Sie Ihre EDV-
Branchenlosungen vor und gewinnen Sie die Fachbe-
sucher mit innovativen Konzepten fiir sich.

I Sage- und Forstwirtschaftstechnik

Anbieter von Forst und Sagewerkstechnik finden bei
der BWS einen perfekten Marktplatz zur Kommunika-
tion. Das Ziel: die Waldwirtschaft mit den Bedarfs-
trdgern der Industrie zusammenzufiihren.

Eine Messe - viele Moglichkeiten.




I Sonderthema: Arbeitsschutz/Berufshekleidung
Arbeitsschutz ist von grolRer Bedeutung fiir Ferti-
gungsbetriebe. Inzwischen erfiillt Berufsbekleidung
aber langst nicht mehr ,nur” praktische Aspekte, son-
dern wird zunehmend Teil des Unternehmensauftritts.
Mit einem einheitlichen Erscheinungsbild nach aul3en
starken Betriebe ihr Image. Prasentieren Sie Ihre In-
novationen im Bereich Arbeitsschutz und -sicherheit!

I Sonderthema: Dach/Wand

Bei der BWS finden Dachdecker, Spengler und Ab-
dichtungsfirmen genauso wie Trockenbauer und Zim-
merer Information rund um Holzbau, Ausbau, Dach
und Wand: vom Dachbodenausbau iiber Warme- und
Schallddmmung bis hin zu innovativen Materialien
und intelligenter Gebaudetechnik.

I Sonderthema: Cargo - Leichte Nutzfahrzeuge
Prasentieren Sie bei der BWS zielgruppenspezifisch
ausgestattete Leicht-Nutzfahrzeuge!

RUCKBLICK BWS 2009

Ausstellungsflache: 35.616 m2 (brutto)
Fachbesucher: 17.879 (rund 20% Auslandsanteil)
Aussteller aus insgesamt 15 Landern:

- 201 (Inland)

- 128 (Ausland)
Zusatzlich vertretene Unternehmen: 130

I Zufriedene Besucher:

Die Befragungsergebnisse des unabhdngigen Mei-
nungsforschungsinstituts ,market” bestdtigen den
hohen Stellenwert der BWS:

® 97,3% empfehlen die BWS an Branchenkollegen
® 93% zeigten sich mit der BWS 2009 zufrieden

® 89% nutzen die BWS zur Geschaftsabwicklung
® 85% planen, die BWS 2011 zu besuchen

e 7 von 10 Fachbesucher frequentieren keine
vergleichbare Branchen-Fachmesse

arbeits
schutz

dach ™"
wand

|C|A|R|G/O]

SONDERSCHAU FUR
LE/ICHTE NUTZFAHRZEUGE




UNSER SERVICE FUR IHRE MESSEPLANUNG

Als Osterreichs fiihrender Messeveranstalter ist Reed Exhibitions der ideale Partner fiir einen gelungenen
Messeauftritt! Wir gehen den Weg zum Erfolg gemeinsam mit Ihnen und unterstiitzen Sie bei der
Konzeption, Planung und Vermarktung Ihrer Messeteilnahme.

EFFEKTIVE MESSEWERBUNG — NUTZEN SIE UNSERE WERBEMITTEL:

® FEinladungskarten mit ermdRigtem Eintritt und individuellem Firmeneindruck, um Kunden gezielt
zu Ihrem Stand einzuladen.

®  FEintrittskartengutscheine mit gratis Eintritt fiir Ihre Kunden. Natiirlich werden nach der Messe
nur die tatsdchlich eingeldsten Gutscheine, preislich attraktiv gestaffelt, verrechnet:
€ 9,- netto bis 49 eingeldste Gutscheine
€ 7,- netto bei 50 bis 99 eingelosten Gutscheinen
€ 4,—- netto ab 100 eingeldsten Gutscheinen

= Klebemarken fiir Ihre tdgliche Korrespondenz
®  Poster zur Ankiindigung Ihrer Messeteilnahme
® Logo & Banner fiir Ihre Webseite und Inserate

Bestellformulare finden Sie unter www.bwsmesse.at/ausstellerservices

WIR ORGANISIEREN IHREN AUFENTHALT

Profitieren Sie von den Sonderkonditionen unserer Partnerhotels und buchen Sie die Zimmer fiir sich
und Ihre Mitarbeiter {iber unser Besucher Service Center:

Frau Susanne Wiener

T: +43 (0)662 4477-2600

E: bsc@reedexpo.at

IHR ZUVERLASSIGER PARTNER IN SACHEN STANDPLANUNG UND -AUFBAU

Unsere Partnerschaft mit dem Messebauunternehmen System Standbau gewadhrleistet hochste
Professionalitat und ein hervorragendes Preis-Leistungs-Verhaltnis. www.systemstandbau.at

Alles aus einer Hand.







ALLES AUF EINEN BLICK

® Nationale und interregionale Informations-, Kommunikations- und Handelsplatt-
form fiir Fertigungsbetriebe, die neben der Industrie vor allem das klein- und
mittelstandische Handwerk und die dazu gehérenden Handelsformen anspricht.

= Zentraler Messestandort, um Fachleute aus Osterreich, Bayern, Siidtirol,
Tschechien, Slowenien, Ungarn und der Slowakei zu erreichen.

= (Ubersichtlich, kompakt und l6sungsorientiert.

THRE ZIELGRUPPE: DIE BESUCHER

®  Tischler, Zimmerer, Holzbaubetriebe

B Mobel-, Fenster- und Tiirenhersteller, Holzbe- und -verarbeitungsbetriebe
= Tischlereifachhandel, Beschldagefachhandel

= FEisenwarenhandel, Bau- und DIY-Markte, Baustofffachhandel
= Sicherheitstechnikfirmen, Schliisseldienste

= Farben- und LackgroRhandel

= Sdgewerke, Forstwirtschaft

®  Dachdecker, Spengler, Abdichtungsfirmen

®  Metallbe- und -verarbeitungsbetriebe, Schlosser

= Architekten

= (Offentlicher Baubereich, Planungs- und technische Biiros

Termin: 23. - 26. Marz 2011
Veranstaltungsort: Messezentrum Salzburg

Offnungszeiten:  Mittwoch bis Freitag: 9.00 bis 18.00 Uhr
Samstag: 9.00 bis 17.00 Uhr

ITHR MESSETEAM:

Daniela Brajkovic
Messekoordination

T +43 (0)662 4477-2231

F +43 (0)662 4477-2286

E daniela.brajkovic@reedexpo.at

Ing. Andreas Wetzer
Messeleitung

T +43 (0)662 4477-2206
F+43 (0)662 4477-2286
E bws@reedexpo.at

Manuela Ablinger
Messekoordination

T +43 (0)662 4477-2230

F +43 (0)662 4477-2286

E manuela.ablinger@reedexpo.at

ine Veranstaltung der
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